
 

SISTEMA DE INTELIGENCIA DE NEGOCIOS - BI 

Este sistema está orientado a analizar grandes volúmenes de datos y presentar información que 

combina el análisis de negocio, la minería de datos, visualización de datos, herramientas e 

infraestructura de datos y las mejores prácticas para el proceso de toma de decisiones en una empresa. 

Nuestro sistema de información gerencial se caracteriza principalmente por la eficiencia en la que 

procesa los datos en relación al área de acción. 

La Inteligencia de Negocios ayuda a la empresa a tomar decisiones basadas en información 

concreta, que proviene del análisis de datos generado por el Sistema de Gestión (ERP) u otras fuentes 

de datos. De esta manera, el BI ayuda a organizar y estructurar la planificación estratégica de una 

empresa, evitando que los gerentes se basen únicamente en conjeturas o en su intuición. 

De esta forma, la inteligencia de negocio actúa como un factor estratégico para una empresa u 

organización, generando una gran ventaja competitiva: contar con información privilegiada para 

responder a los problemas de negocio. Esto es aplicable a múltiples ámbitos, tantos como datos 

tengamos en nuestro poder: entrada a nuevos mercados, promociones u ofertas de productos, control 

financiero, optimización de costos, planificación de la producción, análisis de perfiles de clientes, 

rentabilidad de un producto concreto y muchos otros rubros dependiendo de las necesidades. 

 ¿Por qué utilizar Inteligencia de Negocios? 

 Optimiza procesos. 

 Utiliza la evidencia como base para la toma de decisiones. 

 Ayuda a tener una visión más amplia y concreta de la empresa. 

 Agrega valor al negocio y a las soluciones ofrecidas a los clientes 

 Identifica las tendencias y el comportamiento del consumidor. 

 Identifica nuevas oportunidades comerciales. 

 Identifica pérdidas en algún punto. 

 Ejemplo de informes y gráficos que podría proporcionar: 

 Análisis de Estados Financieros 

 Proyecciones de Ventas, Compras y Producción 

 Análisis Comparativos diversos 

 Flujos de Ingresos y Egresos 

 Análisis de Rentabilidad de Productos, Clientes 

 Análisis de las Producciones 

 Evaluación del Rendimiento de Vendedores 

 Y mucho, mucho más… 



 

 

 


